
Este curso de Inbound Marketing te enseñará cómo atraer a clientes potenciales de 
manera no intrusiva a través de contenido de valor, optimización para motores de 
búsqueda (SEO), redes sociales, y automatización de marketing. Aprenderás a 
implementar estrategias que transformen visitantes en leads, leads en clientes, y clientes 
en promotores de tu marca, utilizando técnicas modernas de marketing digital que 
priorizan el valor y la experiencia del usuario.
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Estrategias de Inbound Marketing: Atraer y convertir clientes potenciales.

Contenido de valor: Enganchar a la audiencia y guiarla en el embudo de ventas.

Optimización SEO: Mejorar la visibilidad en motores de búsqueda.

Automatización de marketing: Campañas personalizadas y correos electrónicos.

Análisis y medición: Uso de herramientas de analítica digital para evaluar 
estrategias.

Fidelización de clientes: A través de experiencias positivas y marketing de 
contenidos.

• Profesionales de marketing que quieran especializarse en estrategias de marketing 
digital.

• Emprendedores que buscan aumentar su visibilidad online y convertir visitantes en 
clientes.

• Estudiantes y recién egresados en áreas de publicidad, marketing, comunicación o 
afines.

• Equipos de ventas y marketing que busquen mejorar la conversión de sus leads.
• Freelancers o agencias que desean ofrecer servicios de Inbound Marketing a sus 

clientes.

Este curso está diseñado para:


